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Am Standort Ennigerloh

Warum geba

GEBA – Kunststoffkompetenz mit weltweiter Wirkung.

Wir entwickeln und produzieren technische Kunststoffcompounds auf primärer und sekundärer Basis, die in innovativen 
Bauteilen rund um den Globus zum Einsatz kommen – von der Elektrotechnik bis zur Automobilindustrie. An unseren Standorten 
in Ennigerloh und Valencia verbinden wir jahrzehntelange Erfahrung in Compoundierung und Coloristik mit modernster Technik. 
Gemeinsam mit unseren Kunden denken wir in Lösungen und gestalten die Kunststoffanwendungen von morgen.

♦ Ein krisensicherer Arbeitsplatz und eine langfristige Perspektive

♦ Urlaubs- und Weihnachtsgeld

♦ Betriebliche Altersvorsorge (bAV) mit 30% Arbeitgeberzuschuss

♦ Vermögenswirksame Leistungen

♦ Schulungen für eine stetige Entwicklung

♦ Corporate Benefits

♦ JobRad

geba Kunststoffcompounds GmbH

Ihre Aufgaben

Ihr Profil

♦ Strategische Umsetzung und Weiterentwicklung von Marktsegmentstrategien

♦ Entwicklung neuer Anwendungen und Lösungen in enger Zusammenarbeit mit Kunden

♦ Begleitung von Bemusterungen sowie Unterstützung bei Problemlösungen vor Ort

♦ Vermarktung des segmentspezifischen Produktportfolios entlang von Kunden- und Marktanforderungen

♦ Initiierung, Koordination und Steuerung kundenindividueller Entwicklungsprojekte

♦ Erkennen von Kundenbedürfnissen und Produkttrends

♦ Aktiver Ausbau und Stärkung der Marktposition im definierten Segment

♦ Teilnahme an Messen, Kundenveranstaltungen und relevanten Branchenevents

♦ Abgeschlossenes technisches Studium oder technische Ausbildung, idealerweise in Produktions- 
oder Kunststofftechnik, Wirtschaftsingenieurwesen, Anwendungstechnik oder vergleichbar

♦ Berufserfahrung im Vertrieb technisch anspruchsvoller Produkte
- vorzugsweise im Kunststoffumfeld

♦ Ausgeprägte Kundenorientierung sowie sehr gute Kommunikations- und Verhandlungsfähigkeiten

♦ Hohe Eigenmotivation, Eigeninitiative und strukturierte, selbstständige Arbeitsweise

♦ Fließende Englischkenntnisse in Wort und Schrift

♦ Reisebereitschaft im Rahmen der Vertriebsverantwortung


